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Resumen

Este ensayo se centra en la “espacializacion” de la subcultura urbana especial del Gay Village, pero desde un enfo-
que diferente. Al analizar la informacion encontrada en los censos de 1991, 1996, y 2001 de la ciudad de Montreal,
podremos presentar un argumento cuantitativo sobre las respuestas, reacciones, y constricciones impuestas sobre la
subcultura del area de estudio por parte de la cultura dominante,
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Abstract

This essay is focused in the ‘“fieldization” of the special urban subculture of the Gay Village, but from a different ap-
proach. When analyze the found information in the census of 1991, 1996, and 2001 from Montreal city, we would
present a quantitative argument about the answers, reactions, and constrictions imposed over the subculture from the
study area by the dominant culture.
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Introducciéon

De acuerdo a la ciudad de Montreal existe un Gay Village (barrio gay) en
Montreal. Esta designacion como tal implica dos cosas: a) que la ciudad lo
valora ya que lo reconoce y lo presume y b) que el barrio tiene una cultura
diferente del resto de la ciudad visto que es reconocido y presumido como el
Gay Village. Al ser combinados, estos dos axiomas apuntan no solo que existe
una subcultura espacializada en el Gay Village pero que esto es causa y conse-
cuencia de su fuerza como subcultura (visto que no existe un Lesbian Village o
un Gothic Village). ;Por qué ha escogido la ciudad reconocer a esta subcultura
al de la subcultura Italio-Canadiense y algunas otras? Esto sigue de que son
reconocidas debido a sus demandas de ser reconocidas y que el clima socio-
politico de hoy (aceptando que el gobierno es un cuerpo popular legitimo)
no esta en oposicion a la designacion espacializada de estas subculturas como
espacios culturales diferenciados con un valor cultural propio y por ende con
valor en la economia de la cultura.

Este ensayo se centra en la espacializacion de la subcultura urbana especial
del Gay Village pero desde un enfoque diferente. Al enfocarnos solamente en
la informacién encontrada en los censos de 1991, 1996, y 2001 de la ciudad de
Montreal podremos presentar un argumento cuantitativo sobre las respues-
tas, reacciones, y constricciones impuestas sobre la subcultura del 4rea de es-
tudio por parte de la cultura homogénea (en términos que no esta conformada
en subculturas especiales) en la cual esta fisicamente inscrita. En corto los pro-
blemas sufridos por el Gay Village y su fuerte subcultura son: (tabla A)
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El crecimiento poblacional tiende instigar preguntas sobre donde o como
se puede acomodar el mismo crecimiento poblacional. Siendo fieles a estrictos
principios de mercado a lo largo de este trabajo; este ensayo demostrara como
esta demanda no sélo presiona a la alza los precios de la vivienda pero de ma-
nera atin mas importante, tres maneras mediante las cuales la subcultura del
Gay Village mitiga el impacto de estos precios. Dado esto podemos delimitar
nuestra tesis de la siguiente manera: la subcultura del Gay Village, mediante
un grupo hegemonico? (reconocido en buena fé dado que han alcanzado la
designacion oficial de Gay Village y por ende reconocimiento de la subcultura
y de si mismo ante toda la ciudad), tiene un interés personal en influenciar el
crecimiento poblacional aunque sea en términos de su propia sobrevivivencia
(de la dilucién de la subcultura adentro de la cultura general de la cual sur-
gi6). Este ensayo por ende buscara desarrollar tres estrategias por las cuales
la subcultura logra esto: la densidad, el esparcimiento, y la exclusion social;
explicar como estas son implementadas y si estan siendo implementadas;
ademas de razonar los resultados de estas estrategias.

Teoria

De nuestra tesis se derivan varios puntos intercalantes: la concentraciéon
de la subcultura y sus miembros fortalece a la subcultura (aunque s6lo sea
por disminuir la probabilidad inmediata de la dilucién de la subcultura aden-
tro de la cultura general), las subculturas trabajan/existen adentro del con-
texto cultural mayor de una cultura dominante y adentro de un contexto de
multiples subculturas (basado en la existencia y uso del termino subcultura),
la espacializacion de la cultura denota poder (dado la imposicién fisica de la
cultura sobre el espacio), y que la valoracién de la subcultura es dada por la
cultura general dominante (aceptando la denotacién politica de la valoracion
expresada originalmente). Si a esto la damos un giro positivo, al decir que
las subculturas son ineherentemente buenas ya que tienen la habilidad de
aumentar el nimero de opciones para el consumidor cultural, entonces se
puede estipular que los adherentes/posibles miembros de la subcultura na-
turalmente apareceran y apoyaran de acuerdo al ritmo que la subcultura los
haga concientes de su misma existencia. Modelando este proceso llegamos a
lo siguiente:

El modelo 1 postula que cuando la permisividad social incremente, la ca-
pacidad de los miembros de la subcultura para expresarse también aumenta
ya que las restricciones por parte de la cultura dominante impuestas sobre
la subcultura y sus manifestaciones culturales disminuyen. Este incremento

2 Por lo que nos referimos a aquel colectivo moralmente cargado con o teniendo que ver con la toma
de decisiones por parte de la subculture y sus adherentes en su totalidad
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en la presencia de la subcultura tiene el efecto de inspirar a nuevos adheren-
tes con el fin de integrarse a la subcultura y sus actividades. Las actividades
culturales de aquellos adherentes a la subcultura son consecuentemente valo-
rados por su utilidad para la cultura general dominante que aceptara la pre-
eminencia de la subcultura en su propio espacio mediante el valor generado
por las manifestaciones publicas y valor econémico que dichas actividades
culturales de la subcultura generen. Finalmente el modelo postula que al au-
mentar el nivel de valoracién también incrementa el grado de aceptacion de
la subcultura por parte de la cultura dominante (ya que el valor percibido de
la subcultura para la cultura dominante se vuelve mayor que el peligro que la
subcultura presenta hacia la cultura dominante de ser remplazada por esta).
Esta aceptacion se traduce en un incremento en la permisividad social hacia la
subcultura empezando el ciclo nuevamente.

Permisividad Social

Acceptacion Publica

Manifestacion Publica
Acentarion Personal $

Valor Economic o s——
uevos Adherentes

“P Consolidacion en Bartios —— Modo de Vida Integrado, Valoracion Cultural del Espacio por parte de
-, la Sociedad

Integracion Economica, Valoracion Economica y Aceptacion Cultural del

Concentracion Geografica ¢ b
o~ Espacio por parte de la Sociedad

[ET30g PePLAISTULIS,]

Localizacion Aislada == Sobreviviencia mediante Esparcimiento Geografico

Hablando especificamente de los aspectos espaciales de este proceso ve-
mos que como va aumentando la permisividad social hacia la subcultura
también un incremento en los esfuerzos por parte de la subcultura para crear
espacios, debajo de su control y caracteristicos de la subcultura, serdn recom-
pensados. Este crecimiento de una localizacion aislada a una concentraciéon
geogriéfica y finalmente un barrio conolidado que funciona para mejor servir a
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la subcultura esta dependiente en la habilidad de la subcultura en incremen-
tar la inversion de los miembros existentes en la subcultura; de tal manera
que: a) incrementen los niveles de nuevos adherentes y b) incremente el nivel
de valoracion por parte de la cultura dominante. La importancia de una direc-
cién/enfoque clara/o proviniendo desde adentro de la subcultura recae en su
habilidad para maximizar la acumulacién de recursos e implementarlos de tal
manera que la valoracién de la subcultura por parte de la cultura dominante
subsecuentemente se maximice. Es en esto dltimo que recaé la importancia de
este ensayo ya que sin niveles de valorizacién por encima que aquellos que
la misma cultura dominante u otra subcultura pudieran generar, la cultura
dominante l6gicamente buscaria remplazar la subcultura.

Como se demostrara a lo largo de este ensayo, esto no quiere decir que el
modelo 1 explica los resultados generados por los datos censales sino que més
bien este modelo es el resultado de los datos censales. Sin embargo el modelo
1 es presentado ahora para que el lector pueda mejor entender las motivacio-
nes intrinsecas de los adherentes a una subcultura (que naturalmente encuen-
tran valor en ella), la subcultura (que como minimo busca la supervivencia,
y la cultura dominante (que busca la maxima valoracion del espacio posible)
mientras lee el texto.

Densidad

El uso de la densidad como una estrategia mediante cual la comunidad
mitiga los costos de vivienda se subdivide en dos distintas tacticas: aumento
en la construccion fisica y relleno. Aumento en la construccion fisica se refiere
a la densificacion fisica de la construcciéon de nuevas viviendas y/o la subdi-
visién de espacios existentes para sostener un mayor nimero de residentes.
A comparacion, relleno no requiere nuevos espacios o viviendas ya que la
tactica se basa en intensificar el uso del cachet de vivienda existente mediante
un incremento en tasa de ocupacién de la vivienda o mediante el incremento
en el numero de personas por recimara’. (tabla 1)

La tabla 1, da evidencia de la primera tactica estipulando que durante los
afios 90 no solo existi6 una densificacion fisica del cachet de viviendas pero
que estas nuevas construcciones tendieron ser relativamente densas por na-
turaleza. Esto es muy diferente de lo que ocurri6 en la enteridad del CMA de
Montreal en donde la construcciéon de nueva vivienda densa (como serian
departamentos, duplexes, y triplexes) no tuvo tanta prioridad como la cons-
truccion de la infame vivienda separada unifamiliar. En términos de las areas
colindantes al Gay Village la Tabla 1 apunta a algo méas complicado. Aqui du-

3 Adiferencia de vivienda dado que cambios en la estructura del disefio de viviendas y su uso a com-
paracion de la clara funcion de la recamara en términos de residir
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rante los afnos 90 los edificios departamentales paulatinamente remplazaron
a duplexes, triplexes, y viviendas no separadas unifamiliares. En esta regién el
crecimiento neto del cachet de vivienda fue solamente de 80 viviendas. Sin
embargo, estos cambios en el cachet de vivienda si presenta aquellas ventajas
intrinsecas relacionadas al concepto de departamentos; En especifico en tér-
minos de vivienda. (tabla 2)

Tabla 1 Crecimiento en el cachet de vivienda por tipo estructural

1991-2001
Unidad Gaogrifica iviznda Edificio d& Edificio de Ciro
Separada Cepartamentos =5 Departamentos =5
Unitamiliar Fizos Fizas
tlontreal 892,530 53,315 13,275 32914
Gay Village o] 208 240 205
Areas Colindantes =5 128 115 -19%

Tabla 2 Densidad de pohlacion y recamaras 1991-2001

Martreal
1951 1955 2001
Poblacidns km2 891,23 826.62 84538
Recarnaral km2 205,949 VEBG.58 822.03
Pobi Recarmara 1.10 1.08 1.03
Gay Yillage
1951 1985 2001
Poblacidns km2 8,005.38 10,504.30 11,655.91
Recamaral km2 8,785.18 903387 §,485.560
Fobf Recamara 3 0. 1.16 1.23
Areas Colindantes
1981 1996 2001
Poblacidns km2 458470 G,545.48 7,397.73
Recarnaral km2 3,321.97 4,893.94 4,893.94
Fobf Recamara 1.38 1.36 1.81

La tabla 2 demuestra que estos cambios en el tipo estructural del cachet de
vivienda en efecto responden y permitié la mayor satisfaccién de la demanda
por vivienda en el Gay Village y las areas colindantes. Estos esfuerzos resul-
taron en una mayor densidad de recaimaras y poblacion en ambas regiones a
comparacién de afios censales previos y a comparacién de Montreal. La efec-
tividad de la tabla 2 no se limita en comprobar la tactica de densificacion fisica
ya también abre el caso para la existencia del relleno al demostrar como la
proporcién de la poblacién por recdimara aumento de manera marcada entre
1991y 1996 en el Gay Village y entre 1996 y 2001 en las areas colindantes. Esto
es en contraposicién con Montreal, en donde el énfasis ha sido en reducir la
proporcion de poblaciéon por recamara y en estabilizar la densidad poblacio-
nal en algtin punto entre 826 y 891 personas por km2 mediante la expansion
del cachet de viviendas separadas unifamiliares. El relleno se puede medir
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mejor mediante el establecimiento de una capacidad de carga minima por
recdmara* y ver como la poblacién local histéricamente se ha comportado en
relacion a ella. En teorfa esto ayudara indicar el nivel de respuesta por parte
del mercado hacia la demanda por vivienda al igual que diferenciar entre la
proporciéon de poblacion por recdmara que solo envisiona el uso dado a una
recamara. La capacidad de carga minima por recimara toma como base que
toda recdmara principal (primera recamara) tiene un cupo minimo de dos
personas mientras que todas las demas albergan a minimo una persona: (tabla
3y tabla 4)

Tabla 3 Crecimiento de recam aras totales v viviendas privadas
ocupadas en hontreal 1991-2001

hontreal

1991 1996 200
Recamaras Tatales 2,842 156 3,084,521
Recamaras Tatales 3,331,718
Froyectadas
Yiviendas Totales 1,235,720 1,341,270 1,417 368

Gay Yillage

1991 1996 200
Recamaras Tatales 8,170 8,402
Recamaras Totales 8822
Froyectadas
Wiviendas Totales 5,348 5738 6010

Areas Colindantes

1991 1996 200
Recamaras Tatales 6,632 B, 460
Recamaras Tatales B, 460
Frovectadas
Viviendas Totales 4,385 4,720 4,440

Tabla 4 Capacidad de carga minima por recamara e impartancia
relativa de la poblacion total local 1931-2001

Unidad 121 1996 2001
Geogrifica Capacidad Ocupancia Capacidad Ocupancia  Capacidad  Ocupanci
de Carga de Carga de Carga a
fdantreal 4 077 576 077 4426191 073 4,749,030 07z
Gay Willage 13513 072 14 137 0.73 14,832 073
Areas MMy 030 11,180 0a2 10,830 0.:4
Colindantes

Las tablas 3 y 4 sugieren que mientras la oferta de recamaras se ha mante-
nido parejo con la demanda en el Gay Village esto no es necesariamente cierto
de las otras dos regiones. Por ejemplo, las Areas colindantes dan evidencia
que relleno ha sido una tactica mas efectiva para satisfacer la demanda por
vivienda que la densificacién fisica considerando que ha sido a costo del nt-
mero total de recamaras (1991-1996). La tabla 3 especialmente provoca la pre-
gunta de como un aparente sobre oferta (visto mediante la reduccién en el na-
mero total de viviendas 1996-2001) no implica una falta de demanda (visto en
que no se redujo el niimero de las recamaras totales proyectadas 1996-2001).

4 (Recamaras Totales-Viviendas Totales)+(Viviendas Totales*2)
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En vez se dio un reajuste de la oferta para alcanzar las constricciones de la
demanda (o sea la mercadotecnia basada en el mercado en vez del producto).
Es de notar que no solo tienen el Gay Village y las areas colindantes una tasa
de ocupancia diferente pero que la del Gay Village es mucho més baja a com-
paracién. Esto implica que existen ciertas diferencias entre los residentes de
ambas unidades geograficas que significan que el Gay Village dependa menos
en el relleno que las dreas colindantes. Esto se ha visto en parte en las tablas
1-3 que demuestran que el Gay Village se ha densificado fisicamente ha mayor
grado que las areas colindantes. Esto da razén de pensar que esta tltima es
una téctica preferida a la de relleno. Ya que la disparidad en tasas de ocupan-
cia ocurre desde minimo 1991 se puede razonar que esto tiene que ver con
la situacion especifica en la regién o cuestion histérica. Para ver a que grado
corre esta preferencia por ellos y como se inserta Montreal a esto presentamos
lo préximo: (tabla 5)

Tabla 5 Tasa de ocupancia de la capacidad de carga minirma por
FECAMMara como cosficiente relativo a Montreal 1951-2001

Unidad Geografica 199 - 1295 R 200
M ontreal 1.00 1.00
Gay Vilage 1.03 1.04
Areas Colindantes 1.05 1.13

La evidencia del crecimiento del fenémeno de relleno viene de comparar el
crecimiento de la tasa de ocupancia en una unidad geografica dada en contra
de la region en la cual esta inscrita. Si bien es claro que esta tactica es increi-
blemente popular en las dreas colindantes y aumentando en popularidad, es
muy dificil notar tal cosa en el Gay Village en cualquiera de las tablas anterio-
res. Mientras que la tabla 4 indica que la tasa de ocupancia en el Gay Village se
ha alterado poco, al compararlo con su mayor contexto de Montreal es claro
que esta tictica empieza ser una alternativa para considerar. Esto valida el
argumento sobre si esta tactica tiene cabido en el Gay Village y dado el argu-
mento tedrico se puede resumir diciendo que requiere esfuerzo para evitar el
cambio.

Mientras que esta secciéon presenta argumentos apoyando la existencia
de relleno y densificacion fisica como tacticas relacionadas a la densificacién,
siguen existiendo preguntas sobre como esta estrategia ayuda mitigar los
costos de vivienda. De manera corta podemos resumir que la densificacion
ayuda mediante el compartimiento de los gastos brutos por un mercado mas
amplio. El ejemplo mas claro de esto es de ver como las estaciones de metro
en el Gay Village ahora tienen un mercado mas grande sin tener que invertir
en nuevos costos fijos. El compartimiento de costos de urbanizacién (infra-
estructura, etc.) es una interpretacion de las economias de escala como con-
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cepto prevaleciente en la industria. Aqui la densificacién fisica permite a los
residentes amalgamarse para poder cubrir el incremento del costo de la tierra
mediante la disminucién del costo para cada individuo. Igualmente le ayuda
al terrateniente/desarrollador al disminuir el costo individual de sus unida-
des de vivienda. Esto no solo teéricamente disminuye el tiempo de ventas al
incrementar el nimero de compradores potenciales de sus viviendas sino que
también le permite jugar con el precio (recalcular la demanda) de tal manera
que al pasar la proporcion del costo de la tierra al consumidor le aumente un
mayor margen de ganancia basado en la mayor presion para adquirir su tie-
rra. La reconfiguracién y construccién fisica del espacio crea un valor econé-
mico basado no sélo en la creacién de demanda por material de construccion
sino que también en la transformacién de dicho material a vivienda mientras
que el disefio y organizacion del proyecto crea un valor agregado. Esto difiere
de relleno ya que esta segunda tactica no agrega valor en el sentido tradicio-
nal visto que este no da pauta a un proceso industrial de transformacién. En
cambio el relleno mejora la eficiencia total del mercado al reducir el excedente
existente y liberar fondos para el desarrollo de nuevos productos. Esto no s6lo
aplica al mercado de viviendas sino también a otras cosas como los servicios
publicos existentes cuyo mercado fue ampliado.

Atn a si, ningtn valor resulta de reclasificar a cuartos como recdmaras
en viviendas existentes pero si permite la reduccion general de costos de vi-
vienda ya que tedricamente el terrateniente tiene que bajar la renta para cada
individuo de manera relativa a la deterioraciéon de la calidad de su producto
(menos espacio habitable por persona). Cualquier discrepancia en la dismi-
nucioén de la renta por recaimara debido a la perdida de calidad efectivamente
incrementa su margen mediante la adicién de nuevas recdmaras en renta. Al
mantener esta discrepancia relativamente baja todos terminan ganando. En
cualquier caso, relleno es por definicién una solucién mas inmediata y barata
para satisfacer la demanda a comparacién de la densificacién fisica cuyo ma-
yor beneficio es la creacion de valor industrial.

La pregunta que resulta de esto es ;Por qué el mercado no reduce la oferta
(cambiar de uso residencial a otro uso de suelo) o reducir precios en un es-
fuerzo para alcanzar una ocupancia maxima? Aunque esta pregunta entra en
mayores preguntas de mercados buyantes, especulacién de la tierra, y un sis-
tema econémico basado en el crecimiento en vez de la eficiencia; es probable
de que el mercado este sesgado de tal manera que se desarrollen escalones
basados en la capacidad de pago y una competencia controlada dirigida a un
especifico segmento del mercado. Esto termina por crear precios estables pero
una sobre oferta. Esto no es necesariamente algo negativo para el consumidor
dado que este exceso tedricamente baja los costos de vivienda hasta cierto
punto y al mismo tiempo detiene la expansion fisica de otros usos de suelo.
Esto dltimo resulta en la reduccion artificial de competencia para el comercio
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existente, un incremento en ventas en las mismas, y por finalmente rentas méas
altas. Esto apoyaria el establecimiento de tiendas especializadas con posibili-
dades de altos margenes que en si incrementa la complejidad general y el po-
der de atraccién de la ciudad y el barrio. En tltima instancia cabe recalcar que
existen ineficiencias por parte de la oferta en el mercado de viviendas en las
tres unidades geograficas, que estas ineficiencias son mayores en el Gay Villa-
ge que en las areas colindantes, y que estas ineficiencias tienen consecuencias
en la estructura urbana y los costos de vivienda del area.

Expansion

Otra manera mediante cual un grupo puede mitigar los costos de la vi-
vienda es expandirse fisicamente para adquirir nuevas dreas geograficas. El
razonamiento detrds de esto siendo que al ir aumentando la proporcion de
tierra en relacion a residentes, la oferta en espacios habitables aumenta y por
ende caen los precios. Tedricamente la expansion solo debe ocurrir afuera del
barrio matriz del grupo y en donde este encuentre una ventaje distintiva en
hacerlo. Retomando el modelo 1, en donde la clave para tener control sobre el
espacio es conformar un grupo hegemonico (que la subcultura logra mediante
la concentracién de sus miembros), uno se pregunta sobre que ventaja puede
tener el grupo al expandirse. Una propuesta es que mediante la densifica-
cién el grupo hegemonico adentro del Gay Village se topo con las ineficiencias
del mercado que anteriormente expusimos y se dio cuenta que estas iban en
contra de los intereses del grupo. Una posible explicacion es que el grupo no
se sentia con la capacidad de seguir creciendo a un ritmo lo suficientemente
rapido para ocupar las nuevas viviendas del Gay Village. La inhabilidad de
hacer tal cosa significa que el Gay Village esta expuesto ha ser invadido por un
grupo fuerte y divergente en su agenda del ya existente.

Habiendo propuesto que estas ineficiencias provienen del lado de la ofer-
ta, sigue que el grupo hegemonico del Gay Village tiene poco control sobre
ellos. Esto presenta la paradoja vista a lo ancho de la tierra de que los grupos
sociales hegemonicos no siempre son el grupo en poder. Aunque la manera
mas facil de demostrar esto seria viendo a los terratenientes, planificadores,
y desarrolladores inmobiliarios activos en el area, otra manera es medir el
grado de vivienda propia y la posibilidad de ser duefio de una vivienda pro-
pia. Al conseguir una vivienda propia, el grupo hegemoénico rdpidamente se
convertirfa en el grupo con el poder verdadero para determinar la estructura
urbana y la direccién del mercado de vivienda y por ende la atraccién y con-
centracion del mismo grupo. ;Entonces por que esparcirse?

Aqui el poder y la posibilidad estan intercalados dado las limitaciones de
la densidad: limitaciones de la condiciéon humana (nadie va vivir en el piso
1220), los valores culturales del grupo (al rebasar cierta densidad se afectan
negativamente las condiciones culturales que el grupo busca imponer), y las
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leyes locales (por ejemplo la zonificacién de densidades). Al toparse con cual-
quiera de estas tres al mismo tiempo que el grupo se encuentra imposibilita-
do de mejor controlar el futuro desarrollo de su barrio, el grupo se esparce
siempre y cuando que las nuevas éreas le ayudaran alcanzar sus metas dado
que estas seran mas féciles de controlar al largo plazo que su propia matriz.
(pirdmide 1; pirdmide 2 y piramide 3)
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Para poder examinar si el grupo se ha desparramado es de primera necesi-
dad establecer quien precisamente conforma este grupo. Al ver las pirdmides
1-3 resaltan varias caracteristicas: un nimero elevado de mayores de 65 (es-
pecialmente mujeres), poca gente por debajo de los 20 afios, y el grueso de la
poblacion siendo masculina entre los 20 y 49 afios. En términos de tendencias
notamos un crecimiento poblacional marcado, una decaida fuerte en el na-
mero de hombres por encima de los 49 afios que para el 2001 este pique se ha
transferido a los 54 afios (algo no presente en las mujeres), un incremento en
el namero de mujeres entre los 20 y 29 afios empezando en 1996 (con el mayor
crecimiento dado en el cohorte 20-24 que se diferencia de los hombres cuyo
crecimiento se mantiene entre los 20 y 49 afios), y una decadente importancia
relativa de los mayores de 65 afios. Es interesante de que atin cuando estas
tendencias se ven en la piramide 3, todas empiezan aparecer en 1991 o en
1996. Esto sugiere de que el grupo en cuestion ha sido exitoso en establecer su
hegemonia demogréfica en el area y que consecuentemente lo ha permitido
incorporar al drea aquellos con mayor probabilidad de empalizarlo y apoyar
su hegemonia o en otras palabras, gente como ellos mismos. Esta interpreta-
cion de las pirdmides 1-3 indica que nuestro grupo es constituido por hom-
bres entre 20-49 y mujeres entre 20-24 con un nivel marcado de mujeres de 65
y més afios al igual de pocos nifios.

Otra manera de entender lo adscrito es diciendo que el Gay Village entre
1991 y 2001 desarrollo ciertas atracciones conducivas a la llegada de los gru-
pos senalados mientras que simultineamente desarrollé repulsiones para los
demds grupos, es probable que dichas caracteristicas funcionen de ambas ma-
neras atrayendo unos y repulsando otros. En ese sentido parece que aquellos
que atraen hombres de 20-49 también atraen mujeres de 20-24. Las mujeres
de 25-29 y mayores de 65 y hombres de 49-54 aguantan dichas caracteristi-
cas razonablemente bien dado que mantienen una fuerte presencia en el area
aun sin demostrar crecimiento, concentraciéon, y por ende una atraccion al
drea. A comparacion a estos grupos, los hombres mayores de 54 y las mujeres
mayores de 30 simplemente no estdn atraidas a esta drea y dado su declive
en términos absolutos y en importancia relativa se pude decir que son repul-
sados del/por el drea. Esto contintia del planteamiento original que estipula
que la concentracién demogréfica es una herramienta en el empoderamiento
de un grupo hegemonico cultural, que puede alterar sus alrededores para
reflejar su propia subcultura en contraposicién de aquella cultura general. En
este contexto, la cultura es un mecanismo por el cual un grupo dominante se
autodefine asimismo y a sus prorrogativos. Estas facetas naturalmente van
en contra de pobladores no adscritos al grupo hegemoénico (en este caso las
mujeres arriba de 30, etc.) que buscaran otros espacios para mejor expresar su
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propia cultura. Al abandonar el area, pobladores no hegemoénicos son rempla-
zados por grupos mas afinados con la subcultura del grupo hegeménico. Esto
ocurre ya sea mediante la seleccién propia de nuevos pobladores por miem-
bros del propio grupo hegemoénico’ y/o mediante una reduccién en la masa
de busca casas dispuestos a vivir en el drea. Cualquiera de estos dos efectos
aumentaria en magnitud dado que los efectos de la concentracién y control
le darian un control mas completo del 4rea a los miembros y a su subcultura
hasta que eventualmente la percepcion publica del area como uno indigena a
la subcultura presente incrementara dandole mas importancia a la misma en
la decisién del mercado al buscar una nueva vivienda.

Es en este contexto politico/cultural que la expansion existe considerando
que para que su dominancia cultural sea exitosa, miembros del grupo hege-
monico radpidamente inundan el espacio convirtiéndolo a una extension del
asentamiento original. Esta es la premisa basica de la colonializacion y la an-
titesis del 6smosis ya que la expansion es dirigida mediante cualquiera de
una serie de imperativos (el mas facil para argumentar siendo el mercado y el
uso de teoria del lugar central) y por ende no busca un desparramo “parejo’.
(piramide 4; piramide 5 y piramide 6)
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5  Por ejemplo mediante la seleccion de compafieros de cuarto y de arrendadores
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Mirando a las pirdmides 4-6 es facil evocar aquellos patrones y relaciones
establecidas anteriormente en las piramides 1-3. Sin embargo, comparando
aquellas piramides relacionadas con el Gay Village con aquellas de las areas
colindantes existen dos grandes diferencias entre ellas: tiempo e intensidad.
Por ejemplo, en términos de la poblacién mayor de 65 afios vemos que mien-
tras las dreas colindantes ya han reducido su importancia para el 2001, esta
reduccién fue a menor grado de aquella sentida por el Gay Village cinco afios
antes. Lo dicho también aplica para la poblaciéon femenina, aquella menor
de 19 afios, y la poblacién masculina de mayor edad. Atn mas, es intere-
sante notar de que aunque estos grupos sean més lentos para ser repulsados
de las areas colindantes, la introduccién de miembros del grupo hegemoéni-
co del Gay Village esta ocurriendo mas lentamente y en menos ndameros. Por
ejemplo, mientras el crecimiento de la poblacién femenina entre 20-29 afios
(1991-2001) fue notable, estas no logran alcanzar la importancia relativa que
alcanzan en el Gay Village. Esto igualmente aplica a la confusion en la “caida’
de hombres arriba de los 49 afios que es una caracteristica de los movimientos
demograficos del Gay Village. ; Pero, por qué debera ser asi?

La existencia de dos procesos marcados sirve como razén para este des-
fasamiento temporal. El proceso mas simple siendo de que al haber alcan-
zando masa critica inicialmente para establecer un grupo hegemonico, el Gay
Villages esta en una mejor posicién para acelerar y profundizar la presencia
culturo-espacial del grupo y por ende estar en una mejor posicion para repul-
sar y atraer aquellos grupos demogréficos que encuentra mas conveniente a
su modo de vida. Esto es a comparacion de las areas colindantes, en donde el
grupo no ha podido conformar un estatus hegemoénico. El segundo proceso
tiene que ver con la formacién de un nuevo grupo hegemonico en las areas
colindantes y sus vinculos con el del Gay Village. Manteniendo los principios
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de mercado, aquellos miembros del grupo hegemonico inicial con mayor pro-
babilidad de mudarse son aquellos que no pueden costear o aquellos que no
logran encontrar suficiente valor en vivir en el espacio cultural del grupo.
Esto implica de que tienen menos vinculos al grupo inicial y sus metas; por
ende estdn mas dispuestos a “probar las aguas’ de algin drea cercana en un
esfuerzo de reproducir aquellas caracteristicas del espacio inicial que encuen-
tren valiosas mientras que repulsan aquellos que encuentran de menor valor.
En este contexto, el grupo separatista que se muda a las 4reas colindantes
esta menos motivado para recrear aquella cultura exacta que atrae y repul-
sa aquellos grupos demogréaficos presentes en el Gay Village. Igualmente es
importante notar la inhabilidad del grupo para recrear el proceso exacto del
Gay Village dado el diferente espacio que ocupan y su realidad econémica.
Esto cabe ya que el concepto de expansioén se vincula con aquel de densidad
mediante la resultante especializaciéon de la subcultura atraida (ver tablas 2
y 3) y los nuevos adherentes al érea de afuera del Gay Village. Viendo que el
incremento en la oferta de vivienda no ha rebasado la demanda (ver tabla 4)
entonces es justo deducir que la falta de oferta ha expulsado a algunos miem-
bros establecidos y parado la llegada de nuevos miembros al Gay Village debi-
do a argumentos econémicos. Estos grupos encontrarian valor en estar lo mas
cerca posible al Gay Village, dado que es la especializacion de la subcultura lo
que los atrae. Atn asf al tener menos invertido en el Gay Village y /o teniendo
menores medios para reproducirla, ellos efectivamente son menos probables
de reproducir la cultura compartida con el mismo nivel de intensidad como
aquellos miembros adentro del Gay Village. En este sentido la expansion cul-
tural vincula aquellos conceptos de reproduccién y expansion. Un tltimo as-
pecto para considerar es que mientras que el desparramo de adherentes a la
subcultura del Gay Village puede tener un aspecto profundamente benéfico,
esto no significa que no exista resistencia por parte de otra subcultura o gru-
pos organizados que utilizan el mercado como mecanismo para establecer su
propio grupo hegemonico y espacializar su cultura. En total vemos que una
variedad de fuerzas son responsables por cualquier tiempo adicional requeri-
do para la expansién de la cultura espacializada del Gay Village. Aunque hemos
arrojado evidencia para apoyar los primeros cuantos, la existencia de un gru-
po en competencia sigue sin ser demostrado. (tabla 6 y tabla 7)

Las tablas 6 y 7 demuestran que la importancia relativa de los residentes
extranjeros de origen en las dreas colindantes fue més alto de que en el Gay Vi-
llage y Montreal entre 1991 y 2001 en donde conformaron menos del 20% de la
poblacion total. En comparacién, las dreas colindantes tuvieron una poblaciéon
inmigrante de mas del 25%. Esto sienta una base para apoyar la fuerte presen-
cia de otra subcultura; inicialmente atraida al area debido a las viviendas ba-
ratas de las areas colindantes (siguiendo el modelo 1). Al ver que aun en 1991
este grupo esta concentrado al interior de la unidad, es razonable pronunciar
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que un patrén de inmigracion comenzé antes de los periodos estudiados y
que esto se mantuvo fuertemente hasta 1996. Después de esta fecha el patron
de crecimiento de la concentracién termina.

Tahla 6 Importancia Relativa de la Poblacidn Total por Lugar
de Origen 1991

W ortresl

1991 1096 2001
Macide en Provincia de 0.769 0774 0.7an
Fesidencia
Foblacién Inmigrants 0166 0178 0134
Macide en Otra Provincia de . 065 0.048 0.024
Canad3

G ay Willage

1991 1996 2001
Hacido en Provincia de 0.762 0.756 IR
Fesidencia
Poblacian Inmigrants 0.1 0171 0172
Hacido en Otra Prowinciade 0117 0.073 0057
Canad3

Areas C olindantes

1991 1996 2001
Macida en Provincia de 0. 691 0663 0.685
Fesidencia
Foblacian Inmigrants 0181 0251 0.258
Macido en Otra Provincia de 1,128 0.0 0.087
Canad3

Tabla 7T Importancia Relativa del Crecimiento de 13 Importancia Relativa de
Poklacion Total por Lugar de Origen 1931-2001

Unidad Geogrifica 199 1- 19965 1995-2001
Macido en  Poblacidn  Maside  Masidoen Foblacion  MNacide
prowinzia  Inmigrante  en otra Frovinzia  Inmigrante  enota

de provine a de pronin cia

residencia de Residencia de
Canada Canada
M ontreal 0m 0.07 -0.26 0.01 0.04 -0.30
Gay Vilage -0 0.41 -0.37 0.0z 0.1 -0.22
Areas Calindantes -0.03 0.29 -0.36 0.03 0.03 -0.249

En otras palabras algo ocurrié entre 1996 y 2001 que par6 el patrén de
concentracién de la poblacién inmigrante en las areas colindantes. Al ver el
crecimiento estable de este grupo en Montreal que presentan las tablas 6 y 7,
es poco probable de que el proceso se detuviera por factores que afectaran a la
nacion y/o el d&rea metropolitana a comparacion de la probabilidad de que el
proceso se detuviera por cuestiones de indole local. En este caso los resultados
del Gay Village en las tablas 6 y 7 ayudan a descifrar dicho proceso local: en la
tabla 7 existe un alto crecimiento de la poblacién inmigrante entre 1991-1996
que fue templada por el hecho que la poblacién inmigrante original era rela-
tivamente chica (comparada con aquella de Montreal). Igualmente si regresa-

12 Quivera 2007-2



MiTicANDO cOSTOS DE VIVIENDA EN EL GAY ViLLAGE, MonTrEAL 1991-2001

mos a las pirdmides 1y 2, los patrones demograficos de interés comenzaron
en 1991 al mismo tiempo que el crecimiento en la poblacién inmigrante ocu-
rri6. Manteniendo la tesis original, la creciente concentraciéon de la poblaciéon
inmigrante en las areas colindantes se debi6 a la presencia de una subcultura
urbana que en su esfuerzo por convertirse en un grupo hegemonico favorecié
la concentracién de sus miembros para incrementar su propia habilidad para
controlar el espacio que ocupaba. Ya que este es el mismo proceso implemen-
tado por el grupo hegemoénico del Gay Village tiene sentido contraponerlos
en una competencia en contra del otro. Esta competencia inicialmente crearia
una confusion en la delimitacion de ambas areas de tal manera que ambos
grupos intentarfan expandir la percepcién espacial de su propio espacio®. En
este contexto el crecimiento de la importancia relativa de la poblacién inmi-
grante en ambos, Gay Village y éreas colindantes, entre 1991 y 1996 se puede
explicar. Sin embargo, la falta de designacién de las dreas colindantes como
un barrio distintivamente inmigrante por parte de la ciudad, a comparaciéon
de la designacion del Gay Village como un espacio cultural especifico, implica
que la poblaciéon inmigrante nunca alcanzo el estatus de un grupo hegemoéni-
co adentro del espacio.

Esta designacion y apreciacion de la subcultura distintiva por parte de la
ciudad esta vinculada con el poder del grupo hegemoénico adentro del area
y la valorizacién de la espacializacién de la subcultura por parte de la misma
ciudad. En base a esto podemos teorizar que la mayor conectividad del Gay
Village, su estatus hegemonico, y su valorizacion cultural ayudaron una con-
centracion de recursos y adherentes por encima de la capacidad de la pobla-
cién inmigrante de las areas colindantes y por ende permitié al grupo del Gay
Village rebasar la influencia de la poblacién inmigrante con la consecuencia
inevitable de la espacializacién de sus prerrogativas mientras que bloqueaba
aquellos de la poblacién inmigrante.

La evidencia de esto se localiza en el fin de del crecimiento de la concen-
tracién de la poblacién inmigrante en las dreas colindantes y el Gay Village
entre 1996 y 2001 tal cual se presenta en la tabla 7. Dada esta interpretacién, el
crecimiento inicial de la poblacién inmigrante adentro del Gay Village vista en
las tablas 6 y 7 es en realidad un intento de toma hostil (4la el mundo de ne-
gocios). La toma fracasa debido a que la poblacién inmigrante nunca alcanzo
el estatus hegemonico que le hubiera permitido mejor dirigir sus prorroga-
tivos desde adentro de la mayor cultura e instituciones de Montreal al igual
de permitir una mayor valorizacién de su espacio cultural. Esta valorizaciéon
es vista mediante el incremento en el valor econémico del Gay Village sobre
aquel de las areas colindantes y a través del dominio del Gay Village sobre Rue

6 Una vision interesante de la cultura como la base de la Renta Absoluta Marxista (especialmente de
la conceptualizacion de zonas e.g. Gay Village en contra areas afuera del Gay Village).
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St. Catherine, un eje principal de la ciudad que le brinda mayor permeabili-
dad al Gay Village y por ende incrementando el contacto de la ciudad con la
subcultura. La mayor interaccién por parte de la subcultura con la cultura
mayor, en toda probabilidad, es una razén por la cual se logré convertir en
un grupo hegemonico considerando de que logré aclimatar a ambos grupos
para mejor responder uno al otro y por ende eliminé el miedo del ‘otro” mien-
tras que limito cualquier exceso que la subcultura pudo haber desarrollado.
Exceso en términos de aquello socialmente inaceptable para la cultura mayor
y subsecuentemente eliminado por ella misma. Cerrando esto, todo avance
logrado por aquellos grupos aislados a la subcultura del Gay Village trabajara
en detrimento de los intereses de la poblacién inmigrante y su cultura en las
areas colindantes. Terminando el analisis de las tablas 6 y 7, es imposible de-
cir con certeza de que exista un aspecto racial en la identificacién del grupo
hegemonico del Gay Village y su cultura aunque pareceria de que el grupo es
Quebecois. Esto implica de que existe un limite a la influencia del Gay Village
de Montreal en términos de los adherentes que atrae a si misma (Québec, aun-
que existe evidencia para decir que esta subcultura es mejor en atraer a per-
sonas de lo largo de la Canada que la cultura mayor de Montreal) y dandole
credibilidad a una teoria de competencia entre barrios similares a lo largo de
una regién mayor (Norte América, Canadd, quien sabe) que atrae a esta sub-
cultura’.Una tercera tactica en el desarrollo de la estrategia de Esparcimiento
es la de comprar propiedad.

Las subculturas benefician de la terratenencia mediante las diferencias in-
trinsecas a la pertenencia en contra de la ocupancia, los principios positivistas
detras de las leyes de terratenencia en contra de los principios socialistas de los
derechos de restantes. Este rango de accién més amplio dado al terrateniente
le permite a la subcultura avanzar sus propios fines, incrementar la culturi-
zacion del espacio, y definir las prerrogativas de la comunidad. De manera
mas importante le permite proteger al grupo hegeménico dado que un gru-
po invasor no puede sacarlos del drea con tanta facilidad (mediante medios
econdémicos y politicos) ya que el grupo hegemonico tiene un mejor control
sobre la reparticién de la vivienda de que si esto fuera dejado en manos de un
agente foraneo/ desinteresado. Finalmente, la terratenencia aumenta el recono-
cimiento del grupo hegemonico adentro del gobierno citadino, asociaciones
de terratenientes, y aumenta el nivel de adherencia del miembro individual
hacia el grupo al elevar su inversion y responsabilidad en la comunidad que
estdn ayudando crear y por ende en la cultura que estan espacializando.

La razon por la cual esta es una tactica de esparcimiento se debe a la na-
turaleza del crecimiento comunitario y su gestacion. Por ejemplo alteraciones

7 ¢ Existen Gay Villages de orden global, nacional, regional, y local? Palm Springs argumentaria que
Si.
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al Gay Village que aparentemente benefician la grupo hegemoénico no pueden
ser catalogadas como tal si consideramos de que el desarrollo inmobiliario
fue hecho por duefios de la tierra ausentes de la misma que solo buscan una
utilidad maxima basada en una creciente demanda por el espacio que la sub-
cultura ha invertido en culturizar.

Aun si consideraramos una situacién gane-gane: en la cual los adherentes a
la subcultura estan dispuestos y en posibilidad de pagar los precios mas eleva-
dos que piden los duefios de la tierra y aparte estar dispuestos y en posibilidad
de continuar invirtiendo en un proceso de culturizacién espacial como un me-
dio para incrementar su control sobre sus propias vidas/habilidad de autoex-
presarse, esto llevaria a una de dos resultados negativos. El primer resultado
seria de que la subcultura se fragmentaria mediante la introduccién del concep-
to de clase socioecondmica (y la resultante demanda por mayores estdndares de
vida y exclusividad espacial) como un fenémeno con el cual la subcultura no
puede lidiar y por ende conllevando el decline de la subcultura®

Esto especialmente aplica considerando la membresia potencial limitada
que una subcultura puede tener y por ende la exclusividad socioeconémi-
ca pudiera resultar en la concentraciéon de un ntimero insuficiente del grupo
hegemonico para poder conformarse como tal y por ende no tenga el poder
para llevar la subcultura al espacio negando el propodsito de concentrarse.
Una manera para evitar esto seria una escalante densificacién, que manten-
dria suficiente vivienda de bajos costos para mantener a la subcultura fuer-
te. Sin embargo esta soluciéon eventualmente llevaria al segundo resultado
negativo dado que la densidad al igual que la forma construida son normas
culturalmente aceptadas y en ese sentido el area eventualmente alcanzaria la
claustrofobia cultural haciendo el espacio inhabitable para los miembros del
grupo hegemonico conllevando el declive inevitable de la concentracion del
grupo y por ende la perdida de su habilidad para efectivamente culturalizar el
espacio y expresar identidad y autonomia mediante ella.

Entonces, es de gran importancia de que la subcultura tenga acceso a la
tierra misma como una téctica defensiva. Si esto no es de ocurrir es 16gico es-
perar que los duefios de la tierra alzarian sus rentas al igual que la subcultura
crezca (en términos de nuevos adherentes y la intervencion espacial favore-
ciendo la subcultura) dado que este crecimiento aumentaria la demanda total
por el espacio y por ende fricciéon relacionado con los procesos/escenarios
antemencionados (clasismo y claustrofobia cultural). Como remedio natural
a esta friccién, aceptando que la subcultura del grupo hegemoénico lo ve como
algo negativo, buscaria nuevos espacios cerca de la concentracion inicial pero
en donde las condiciones permitan sobreponer la fricciéon. En otras palabras
se irfan a donde pueden comprar tierra. Aunque existe una gama de razones

8  Esto es comunmente visto en la cultura mayor de la cual la subcultura es una critica o alternativa a
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por la cual el grupo no compro tierra desde el inicio cabe sefialar que la sub-
cultura pudiera ser discriminada en contra mediante diversas maneras siendo
el ingreso (como grupo) el mas obvio; siguiendo la 16gica de asentarse en
terrenos baratos. Siendo la tierra barata una senal de falta de demanda y por
ende de control social y vigilancia reducido, esta pudiera ser que sea un fabu-
loso lugar para desarrollar una subcultura si bien no es una buena inversiéon
econdmica al inicio (la razén precio compra/precio renta pudiera ser inordi-
nariamente alta). En cualquier caso, esto se puede probar en el Gay Village y
areas colindantes: (tabla 8; tabla 9 y tabla 10)

Takla & Viviendas totales por régimen de propiedad 1951-2001

Unidad Geografica 1959 1996 20m
Propia Rentada Propia  Rentada Propia  Rentada
Mantreal 576,935 658790 649,895 691,375 711,505 V05855
Gay Village a70 4,780 75 4,990 925 5,075
Areas Colindantes 470 3,805 GO0 4110 Ba0 3,840

Tahla 9 Impontancia relativa de lasviviendas en renta como un coeficiente de
la Impartancia relativa de las viviendas en renta de Montreal 1991-2001

Unidad Geografica 1981 1996 2001
M ontreal 1.00 1.00 1.00
Gay Vilage 1.68 1.68 1.70
Areas Colindantes 1.67 1.69 1.72

Tahla 10 Irmportancia relativa de los househokis, duefios de su vivienda

1991-2001
Unidad Geografica 1851 1596 2001
Muontreal 0.47 0.48 0.50
Gay Village 011 013 0.14a
Areas Calindantes 011 013 014

Las tablas 8-10 encuentran que la vivienda propia es baja en ambos el Gay
Village y en las édreas colindantes en comparacién con Montreal. Una compa-
racién de las tablas 9 y 10 indica que en parte esto se debe a fuerzas mayores
adentro de Montreal ya que las tasas de vivienda propia en el Gay Village y
areas colindantes estan subiendo mientras que simultdneamente se alejan de
la tasa de crecimiento de la misma de Montreal. Dada la expansién de la tasa
de vivienda propia de Montreal més la expansion geografica de la CMA de
Montreal, es posible argumentar que la tasa de vivienda propia es particular-
mente alta en las orillas de Montreal a comparacién de los barrios histéricos
del centro (explicando la tabla 10). Esto favoreceria la futura expansion de la
ciudad por personas desesperadas de ser terratenientes siendo compensados
por la perdida de centralidad que obtendrian en barrios de arrendados. Si

116 Quivera 2007-2



MiTicANDO cOSTOS DE VIVIENDA EN EL GAY ViLLAGE, MonTrEAL 1991-2001

bien esto da una motivacion para la terratenencia, no es para decir que existe la
oportunidad de terratenencia. Aunque la Tabla 8 indica que mecanismos para
la terratenencia existen, no significa que estos mecanismos no sean combatidos
por los mismos duefios de la tierra: (tabla 11)

Tabla 11 %alor provectado por alcoba y vivienda en términos de su
irmportancia relativa del ingreso promedio anual de la poblacidn total con
emplen de tiermpo campleto, familia censal, v howsefoid en CAD no ajustados
19491-200001

1991 1996 2000s1
E‘?E;?n;b Fam Il RD'“ wel E#Eu:f:g? Fam Il :|'°'“'°' E‘?E;?n;b Fam Il ("lb'“w'
Compekt Com peto Compekt
Akha Whiknda Akola | Whknda Akdha Wk da
Montreal
|.:. |4.49| 2.85| 3.33|* |3.58| 2.50| 2.98|* |4.11| 1.85| 2.24
Gay Village

[332[472[378] 408]257[350][335] 4.30] 548473 2.39] 318
Areas Colindantes

[Z16]435]318] 463 1.05]a3.04] 5.96] 4.36] 578]7.16] 3.96] 474

oy Esto acume ok gue en ahgbymamert xke vea Fam la o Hoviebokl snk o compartk il naakcha
la Wtzichde BuREsla sl baea e e loacks tle akobas adk mas de §1 58 N5 K0-2C000m bo & b g T
ARE kack ¢ IE b Ak

Al dividir el nivel promedio de ingreso por el costo promedio de la vi-
vienda adentro de las unidades geogréficas escogidas, parece que la vivienda
propia en Montreal es mas facil de conseguir que en el Gay Village y en las
areas colindantes. Aunque esto pudiera ser atribuido a niveles de ingresos
mas altos; en un mercado de vivienda estagnantes en donde el ingreso crece
mas rapido que el costo de vivienda, esta historia se desliga de los resultados
de las tablas 9-11. La tabla 11 demuestra como las posibilidades econémicas
para la vivienda propia por familia y Households aumenta en el Gay Village
a una tasa mayor de que en Montreal (1996-2001). Esto sienta las bases para
un incremento esperado en la tasa de crecimiento de la vivienda propia por
estos dos grupos adentro del Gay Village sobre Montreal. El hecho de que la
tabla 9 indique que esto no esta pasando implica que existe fricciéon adentro
del proceso de terratenencia; el argumento mds razonable para explicar esto
es el papel de las instituciones prestadarias en dar acceso a hipotecas. En este
sentido, el papel de la banca es otorgar crédito en base de rebasar el punto de
precio/ingreso de cualquier propiedad dada, aceptando que el préstamo de
dinero tiene que ver con sobreponer riesgo. Los resultados de las tablas 10 y
11 presentan que la vivienda propia en las areas colindantes esta subiendo al
mismo tiempo que la posibilidad para adquirir una vivienda propia disminu-
ye adentro de la misma, al ver de que esto esta vinculado con una peor razén
precio de vivienda/nivel de ingreso del Gay Village. Esto a su vez indica que
el poder de cualquier punto puesto por las instituciones prestatarias esta te-
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niendo muy poco efecto sobre el crecimiento de la vivienda propia en el Gay
Village y las &reas colindantes.

Resumiendo, los resultados de la terratenencia como una téctica para pon-
derar una subcultura vemos que hasta ahora no esta en uso en el Gay Village.
Esto se pudiera deber a tres razones: la subcultura esta sobre-madura, la sub-
cultura esta inmadura, o que la subcultura encuentre mayor valor en no ser
terratenientes. Al decir que la subcultura esta sobre-madura queremos decir
que la friccién ocasionada por la introduccion de clasismo ha tomado efecto y
esta disolviendo a la comunidad. Esto sigue del argumento anterior basado en
la introduccién del clasismo y su efecto sobre la subcultura; esto pudiera ser
medido a través de la polarizacién de ingresos y (mds importantemente) los
costos de vida y vivienda adentro del area. Al decir que la subcultura abier-
tamente por cuestiones culturales evita la vivienda propia, queremos decir
precisamente eso. Aunque esto no pudiera analizarse en base de la informa-
cién presentada es importante mencionar que algunos movimientos artisticos
como el fluxismo, neoismo, y cualquier otro conectado con el Situacional Inter-
nacional ademés de comunistas duros y anarquistas no libertarios argumen-
tarian el valor de evitar la terratenencia.

Teoéricamente esto pudiera ser la realidad del Gay Village dado de que
aquellos en mejor posiciéon de ahorros acumulados y de hacer grandes com-
pras (hombres de edad media cerca de la edad de retiro [hombres entre 54-
64]) notablemente estdn abandonando el drea (pirdmide 3). En su lugar, estan
siendo remplazados por grupos demogréficos fisicamente més vibrantes (pi-
ramide 3 y 6). En este sentido la vivienda propia seria un impedimento para
la subcultura ya que esta valora la edad sobre la riqueza y por ende el enveje-
cimiento de los miembros individuales de la subcultura alterarfa la subcultura
de tal manera que los mismos miembros encontrarian negativa. Basdndonos
en este argumento, la edad de caida identificada anteriormente es un proceso
culturalizado basado en necesidades culturales que los adherentes reconocen
y se sacrifican por (en un sentido, aunque es igualmente posible de que des-
pués de cierta edad ya no sientan suficiente efervescencia para mantenerse
tan atados a la subcultura) la continuacion de la cultura. Este sacrificio tiene el
beneficio practico de incrementar el cachet de viviendas y por ende mitigar el
crecimiento de precios sobre los miembros por venir.

Finalmente por decir que la subcultura esta inmadura nos referimos a que
aun habiendo conseguido el estatus de un grupo hegemonico reconocido
adentro de una comunidad, no quiere decir de que tengan suficiente poder
sobre la cultura mayor en la cual estan inscritos (en este caso la ciudad, pro-
vincia, y nacién) para poder controlar la tierra. Esto explicaria las ineficiencias
en los procesos de oferta de vivienda adentro del Gay Village previamente
identificados. La esencia del argumento seria de que el Gay Village es una ma-
quina de billetes. De acuerdo a la encarnacién previa del area ahora designa-
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da el Gay Village y la demanda creciente por vivienda (creando beneficios eco-
némicos a la inversién en el drea), ; por qué querian los terratenientes vender?
Especialmente considerando la evidencia a favor de una demanda creciente
vista en la tabla 5, sobre la de Montreal. Siendo este el caso, los duefios de la
tierra se estan apropiando del valor creado por la subcultura del Gay Village,
su estatus hegemonico eventual, y la creciente demanda por vivienda esto
crea como una razon solida para incrementar la renta de la tierra (en contra-
posicién probable a las rentas por vivienda) a tal grado de que la friccién del
clasismo (gentrificacion, si prefiere) comienza.

Habiendo explicado previamente como el clasismo negativamente afecta
una subcultura y como la movilizacién de recursos puede ser usada en contra
de otra subcultura, es solo justo decir de que aunque la friccién con toda 16gi-
ca puede ser aguantada hasta cierto punto (antes de que la subcultura caiga
ante ella), todos los agentes hasta el momento han seguido una mera logica
del mercado. Es solamente la examinacion de la capacidad de la cultura para
aguantar las fuerzas de mercado que estan en discusion (;por qué matar a la
gallina de los huevos de oro?). Por ende, la diferencia entre que una subcultu-
ra este sobre-madura o inmadura tiene que ver con cuestiones de el periodo
de desintegracion y el poder para sobreponer y controlar dicha desintegra-
cién. En cambio las intenciones de los duefios de la tierra pueden ser medidas
comparando valores de la tierra y valores de vivienda: (tabla 12 y tabla 13)

Tahla 12 Walor proyectado de lasviviendas totales por kildmetro cuadrado y
costo promedio de la vivienda en CAD no ajustados, 1991-2001

Wikl 1991 1585 2001
Geogratea vakr vakr vakr vakr wvabr wakr
prvechdokm Promedl  Progctelokm  PEmedi por Proyectidokm  Promedi por
i porvi VN Wi

[T F20 57 3,558 FId 5 30N B32 $131538 F42 001,827 F120,105
Gay illage I 243,42 $126,536 00,076 420 F111 504 35 090,33 FUETH
Areas 301,788 123,813 F353,m62 002 FuE FT3 778,337 F139,2835
Colindanites

(I (uabree ukndas Btakscorb prom e dio de vUE sk 2 ece ivme mdapor kechode que oo vakbn e e ak por
la calk, sevkzbe,y gl seae kotbamets tazparado alvakbr de W canbb de b vk a;

Tahla 13 Importancia relativa del crecimiento en el valor pravectado de las
viviendas totales por kilometro cuadrado v costo promedio de la wivienda en
ZAD no ajustados 1991-2001

Unidad eografica 1981 1985 TEEI5- 2001
Walor Walar Walor “Walor
Fronectad sk mz Fromedio Frone ctad odimz Fromedia
por Wi pot Wi
hlo nir eal 014 -0.03 0,04 -0.03
Gay Willage 005 -0.12 0.7 0.0z
Areas Colindantes -0.14 -0.:20 0.4 0.
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Los datos de la tabla 13 indican de que en el Gay Village durante 1991-2001
hubo mas dinero por hacerse en tierra que en construccién dado que el valor
proyectado de la tierra mostr6 una tendencia mas positiva de que la de Mon-
treal. Como consecuencia, el valor proyectado de la tierra crecié con mayor
rapidez que el costo promedio de la vivienda. Esto significa que los duefios
de la tierra estan empujando para aumentar la ‘productividad” de la tierra a
comparacion de la vivienda para incrementar su valor de intercambio’. El be-
neficio de esto para el grupo hegemonico aplica a la medida de que el grupo
evite la claustrofobia cultural; dado que los duenos de la tierra estan efectiva-
mente reforzando los aspectos positivos de la densificaciéon que la subcultura
utiliza como estrategia para mitigar precios.

Esto es a comparacion de las Areas colindantes en donde el costo prome-
dio de la vivienda crecié mds que el valor proyectado de la tierra entre 1996
y 2001, creando un menor valor de la tierra que la del Gay Village pero con
costos de vivienda mas elevados en el 2001. Lo curioso de esto es que la Capa-
cidad de Carga ha caido al mismo tiempo que la Tasa de ocupancia ha subido
(tabla 4) en las areas colindantes desde 1996. Ello indicarfa un nivel de vida in-
ferior y una condiciéon econémica peor (ya pagada la vivienda) que en el Gay
Village. Aunque no se puede culpar solamente a los duefios de la tierra, dado
que cualquier intento por parte de la subcultura de la poblacién inmigrante y
la subcultura del Gay Village por competir en contra del otro en términos mo-
netarios inflaria el precio de la vivienda por encima de la demanda verdadera
(ver tabla 13), es logico considerar de que los duefios de la tierra tomarian
ventaja de cualquier fenémeno cultural.

De manera estricta, la designacion del Gay Village por la ciudad y la valo-
rizacién del grupo hegemoénico como un agente avanzando una cultura eco-
némicamente exitosa (para el duefio de la tierra) significa de que intentara
proteger su clientela y respetar los efectos positivos que ha tenido sobre su
tierra. Esto es diferente de las areas colindantes en donde ocurre una transi-
cién en la cual ningtn grupo hegemoénico sea desarrollado lo suficiente para
especializar su cultura de manera lucrativa y por ende el area no puede ser
reconocida por la ciudad como una extensiéon del Gay Village ni como una
zona con un valor cultural independiente. Esta falta de reconocimiento por la
cultura mayor significa de que los duefios de la tierra de las areas colindantes
son poco probables de tener una visién de ganancias a largo plazo mediante
el desarrollo de una cultura no existente guiada por un grupo hegemoénico no
existente ya que no pueden medir el efecto que esto ha surtido en sus terrenos.
Por ende la politica mas razonable para los terratenientes de las Areas colin-
dantes por seguir es una de ganancias rapidas basadas en vivienda cara y una

9  Por ende la densificacion en verdad es la Renta Diferencial de Ricardo
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inversién minima (reflejada en bajos precios de la tierra), de tal manera como
es detallada en la tabla 12.

Exclusividad social

Una ultima estrategia utilizada para mitigar los costos de vivienda en el
Gay Village es la instigacion de exclusividad social. La exclusividad social es
en comparacion del clasismo, que afecta las maquinaciones al interior de la
subcultura, y la competencia entre diversas subculturas en que la exclusivi-
dad social tiene que ver con limitar grupos sociales mayores relacionados con
la cultura general en la cual esta inscrita la subcultura. El razonamiento es que
ciertos grupos sociales representan una amenaza al crecimiento de la subcul-
tura (en términos de implementar cambios al espacio en opuesto a la naturale-
za cambiante de la cultura) y por ende de la dominancia del espacio mientras
que otros grupos sociales representan un beneficio a la subcultura en térmi-
nos de ayudar implementar su prerrogativa. Este argumento prosigue de los
cambios en la estructura demografica que anteriormente fueron sefialados.
Dicho simplemente, la subcultura encuentra valor en asegurarse de que cier-
tos grupos demograficos se concentren en vez de otros. Un ejemplo claro es la
reduccién en la importancia relativa de la poblacion total menor de 20 afios y
arriba de 65 afios como identificamos anteriormente. (tabla 14 y tabla 15)

Tahla 14 Poblacidn total por grupos de edad 1991-2001

U tia! 1291 1965 2004
Geoaiama =15 £S5 15435 =15 5 | 545 =15 =G5 15465
dfos e afoede  afs b afose afoeeck afosde  afosde afosde  afes e
edad &l edad eddanl edan adlal eilal eclal el
Mowtrzal G825 353030 2155855 G580 013 230530 618855 M2TIS 23T
Gay Vllag EED 1510 G s a4 1,705 b= 05 1510 2,800
Apa Colkdares 133 1560 550 a3 1,450 6755 5 1,355 748

Tahla 15 Razin de dependencia ideal ' {13 1991-2001

Unidad Geagrafica 1891 1285 2001
Montreal 2.2 224 2.3
Fayillage 248 212 JeR=S]
Areas Colindantes 202 =} .28

(1)1 1deal dado de que notodos entre los 15 y 65 afies tienen empleo pagado

La tabla 14 demuestra como durante el periodo 1999-2001 el nimero de
nifios y adultos mayores se redujo en el Gay Village y en las areas colindan-
tes mientras que el nimero de personas en edad de trabajo incremento de
manera simultanea en ambas. Estos cambios no tienen que ver con procesos
migratorios en la ciudad ya que los datos para Montreal muestran un incre-
mento en el nimero bruto de nifios y adultos mayores durante este periodo.
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El resultado de cualquier concentracién de una poblacién en edad de trabajo
es un incremento en la razén de dependencia ideal. La RDI significa de que
existe en promedio 3.88 personas en edad de trabajo por cada una en edad de
dependencia (menor de 15 y mayor de 65 afios) en el Gay Village, un ntimero
considerablemente mayor que el de Montreal en su entidad. El beneficio de
tener un RDI superior radica en que la posibilidad de invertir en bienes de
capital incrementa dado que menos dinero esta destinado a la manutencion
de miembros no generadores de ingreso de la comunidad. El libramiento de
capital es de beneficio para la subcultura ya que mayores cantidades de ingre-
so superfluo (‘disposable income’) existen y puede ser invertido en productos
y actividades pertinentes a la subcultura especifica (en comparacion a otras
subculturas que deben de dotar a los adultos mayores y nifios de recursos,
dejando una menor cantidad para actividades culturales). Esto es de suma
importancia considerando que las manifestaciones fisicas de la subcultura son
inversiones de capital en el area. Aceptando de que las manifestaciones fisi-
cas de la subcultura tienen un valor econémico en la economia cultural y la
posibilidad del grupo hegemonico del Gay Village para implementar estas tan
exitosamente que los duefos de la tierra parecerfan proteger el crecimiento a
largo plazo del grupo ademas de lograr que la ciudad misma escoja promover
el area; le sirve al grupo hegemoénico incrementar su propia inversion en el
area mediante la limitacién de otros gastos. Esto parece significar de que el
grupo hegemonico tiene un mayor interés propio en la consolidacion a largo
plazo de su propio poder para culturalizar el espacio de que en educar ins-
titucionalmente a infantes, por decir. Sin embargo, esto no es para decir que
no encuentren valor en este segundo tipo de inversion a largo plazo sino que
es simplemente de menor valor para esta subcultura en especifico. (tabla 16
y tabla 17)

Las tablas 16 y 17 muestran que los argumentos anteriormente menciona-
dos se vuelven mas probables a través del comparativamente bajo nivel de
empleo de los habitantes del Gay Village y areas colindantes a comparacién
de Montreal. El uso del mercado como un mecanismo para el crecimiento
y supervivencia de una subcultura vinculado con un alto desempleo incre-
menta la necesidad de excluir aquellos miembros no productores de cultura
de aquellos miembros no generadores de ingresos del Gay Village antes que
los demas, dado que tienen el menor valor entre todos los miembros del area
para continuar el desarrollo de la subcultura. Esto significa de que el grupo
hegemonico valora a los miembros de la comunidad a través de su habilidad
para generar recursos para invertir'® en las actividades de la subcultura y/o
por su habilidad para implementar esta inversion en tales expresiones cultu-
rales que agreguen valor al Gay Village en su totalidad (este siendo el caso, la

10 Ley de Acumulacion de Smith

122 Quivera 2007-2



MiTicANDO cOSTOS DE VIVIENDA EN EL GAY ViLLAGE, MonTreAL 1991-2001

Tabla 16 demuestra porque las mujeres estan menos representadas en el Gay
Village mientras que la tabla 17 demuestra porque ellas estan mejor represen-
tadas en las areas colindantes que en el Gay Village [1996-2001]).

Tahla 16 Importancia relativa de la pollacion de =15 afios empleada por sexo

1891-20M
Unidad Zeografica 1991 1955 2001
Warones  hujeres Total Warones  hdujeres Total Warones  huojeres Total
Montreal .57 058 05z 052 050 056 07z 080 055
GayWillage 0.58 04z 052 0.52 045 049 0.59 051 055
Areas Colindantes 0.52 041 047 0.52 038 0496 0.56 048 0452

Tahla 17 Importancia relativa del crecimiento de |a poblacidn de =19 afios
empleada por sexo 1991-2001

Unpidad %eagrafic a 1991- 1995 12852001
arones  hlujeres Total Warones  Mujeres Total
hiontr eal 005 S04 -010 013 020 06
Gay\illage -0.10 00s -005 014 01z 02
Areas Colindantes -0.01 -0.07 -003 0.09 026 015

La comprobacién de lo anterior recae en cualquier inversién personal en
los miembros del grupo hegemoénico que logra aumentar sus habilidades para
crear expresiones de la subcultura mas complejas y gratificantes. Aunque pu-
diéramos sefialar a los Outgames 2006 (una especie de olimpiadas reservada
para atletas abiertamente homosexuales) y los ‘Gay Parades’ como ejemplos de
esto, es mas razonable enfocarse en las inversiones a mayor plazo y de mayor
dimensioén. Es importante recordar de que esta parte del proceso también se-
ria regida por los intereses de los duenos de la tierra escondidos detras de los
del grupo hegemonico visto que el primero esta apostando de que el segundo
incrementara la demanda por sus tierras a través del crecimiento concertado
de la subcultura y su influencia sobre el espacio. Como pago los duefios de
la tierra le dan al grupo hegemoénico los medios para hacer esto (hasta pro-
tegiendo al mismo) mediante la manutencion de costos de vivienda relativa-
mente bajos a comparacion de las areas colindantes como se habia visto antes.
En este contexto, el nivel general de la educaciéon gana importancia siempre y
cuando uno acepte la vinculacién de la educacién e ingreso y la de la educa-
cién y la satisfaccion personal del individuo': (tabla 18 y tabla 19)

Las tablas 18 y 19 muestran que si existié una mayor inversioén en educa-
cién superior (Diplomas de manualidades y universidad) en el Gay Village y
areas colindantes de que en Montreal, de tal manera que apoya el plantea-

11 Ver la Piramide de Necesidades de Maslow
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miento anterior. Este planteamiento es reforzado también por la alta tasa de
crecimiento de habitantes graduados de la universidad en las 4reas colindan-
tes durante 1996-2001. La inversion en el personal da a pensar de que debi-
do a una falta de personas para el establecimiento de un grupo hegemonico
adentro de las dreas colindantes y el impacto negativo de que esto tuvo parala
expansion de la subcultura del Gay Village, esfuerzos para concentrar agentes
con la mayor capacidad de invertir y culturalizar el drea ocurrieron. Mayores
niveles de educacién argumentablemente son el resultado de fuerzas de mer-
cado que habian empujado para una mayor friccién de clasismo adentro de

las 4reas colindantes de que en el Gay Village.

Tabla 18 Poblacidn Total =145 afios por Mvel Maimo de Educacidn Completadal 991-2001
1591 1996 2001

(TR DpEmak [1EE0EES
en Mawnalkiacks 1 Manialblales &1 Manalklack s

| =Nhzl9 | Hugl 13 | Uil g tal | =Nuel2 | HEel13 | |UIP.'9 M:I:h:l| =Hie |9 | HUe 113 |UIP.'9I’6KL1(I|

fdantreal

[z 995 [#16.230 | 105450 533,860 [ 427 505 [ 446950 | 93005 | 400555 [813.670 [678.125 366,656 469495 |
Gay Village

[ za15]  oos] 180 7435 1756] 1.046] 195]  17s0] #ass] 180 G36]  2.600]

Areas Colindantes

| 1955' ?20' 215 1,025 | l.ﬁ35| arn 160 | 1445 | 2300 | 1725 A00 | 3258 |

Tabla 19 Tasa de crecirmiento medio anual de |a poblacidn total =15 afios por
nivel mazirmo de educacion completadat 991-2001

Un kel Ge cgmtica TChAA A991- 1996 TC A 2252001
=Niel Hugl Dplmasdoen Uskerzklad  <Niel  Hikel  Dipkmadoen Urdverddad
) 13 Maradidale: ) 13 Mareolldsle:
tlaritreal 459 1.8 2.2 18 1312 &m 2.9 3E3
Gay ‘llage 356 058 1.61 539 oo 1sa 26.63 153
freas Colindartes 351 6.4 5T S40 106 123 253 17 54

Esto permitié solamente aquellos con las mayores posibilidades de sobre-
poner el anteriormente mencionado mayor costo de vivienda (tabla 12) inser-
tarse adentro de las areas colindantes. Esto es en cualquier caso irénico ya que
los efectos de clasismo en el area se fortalecen mediante la educacion de algu-
nos miembros dado que, como visto en las tablas 9 y 11; una friccién irreconci-
liable existe para que el grupo adquiera aquella comodidad que la permitiria
controlar el costo de la vivienda: propiedad. En este sentido la expansion de la
subcultura del Gay Village a las Areas colindantes solo puede ser vista como
un esfuerzo peligroso dado que la posibilidad de alentar el clasismo como un
agente destructivo adentro de las areas colindantes que dejara el terreno fértil
para una nueva subcultura (por ejemplo gentrificadores ricos o desarrolla-
dores de oficinas cheveres) que después atacara al grupo hegemonico adentro
del Gay Village en un esfuerzo de cosechar el espacio culturalizado lucrativo
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de que la subcultura del Gay Village formo. Este temor del clasismo es como
todo lleno de verdad y paranoia ya que puede ser visto como la polarizacion
de los niveles educativos de la poblacion dado de que le tomo al Gay Village
menos de cinco afios (1996-2001) duplicar su nimero total de graduados de
nivel 13 a comparacién de las areas colindantes que tomaron entre cinco y
diez afios para hacer lo mismo (1991-2001) como demuestra la tabla 18. Esto
es mds impresionante si consideramos que el Gay Village empez6 con un nad-

Tahla 20 Ingreso prormedio anual por poblacion en empleo de tiempo completo total,
familia censal, v howsehold en CAD no ajustados 1991-2000

Unidad 1991 1096 2000

Gaogrifica EmpEc  Famlla  Howebot  BEmpeo  Familla  Howebot  BEmpka Familla - Howe hokl
de de de
Tkmpa Tkmpa Tkmpa
Compkt Compkt Complto
Rowtrzal bl = R | A FEAF FE279S ki fira= N b= R Y | i At
Gany W ke gEE1S I3 g|SA00 1 0E0 33383 giAE BLES $@HISW F35,633

Apa Colidaiks ol FsEoE el FEasal  Emadid b el a4 Fia T Hi4s o daT

mero mayor de estos mismos. Mientras que esto va lejos para explicar el valor
cultural de la educacion y por ende parte del valor de la educacién para una
subcultura, esto no es toda la historia: (tabla 20)

La tabla 20 inmediatamente muestra de que el beneficio de concentrar el
crecimiento de habitantes con preparacion universitaria y de escuelas técnicas
no radica en su mayor capacidad de ingresos visto que los ingresos prome-
dios en el Gay Village y las éreas colindantes caen debajo de los de Montreal.
Sin embargo se nota que es hasta el 2000 de que el ingreso promedio del em-
pleo de tiempo completo cae debajo del familiar y Houshold en ambos el Gay
Village y las éreas colindantes.

Esto significa que el valor de una fuerza de trabajo altamente calificada
para la subcultura de estas dreas radica en su capacidad de alcanzar el estatus
de empleo de tiempo completo. Los beneficios de un cambio entre trabajo de
tiempo parcial a trabajo de tiempo completo para la subcultura son dos e in-
terconectados: un incremento en el ingreso total y la especializacién. Viendo
de nuevo la tabla 20 notamos que durante el periodo 1996-2000 el ingreso pro-
medio del empleo de tiempo completo cayo en todas nuestras unidades geo-
gréficas al mismo tiempo de que el ingreso por Household subi6; esto permite
inferir de que una combinacién de un mayor nimero de miembros de house-
holds uniéndose al empleo pagado (apoyado por la tabla 16) al igual de que un
mayor ndmero de empleados dejaron el empleo de tiempo parcial a favor del
tiempo completo (efectivamente incrementando sus salarios por encima de
aquella perdida incurrida por el valor verdadero del empleo de tiempo com-
pleto) ocurrié. Este cambio a tiempo completo por si mismo explicaria la per-
dida del poder de ingreso del empleo de tiempo completo ya que la demanda
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inmediata por este tipo de trabajos fue mayor que la oferta inmediata’. Por
ende, la inversion individual por los adherentes a la subcultura en su propia
educacion beneficia a la subcultura al incrementar las posibilidades de los
adherentes para conseguir un empleo de tiempo completo con el resultado de
incrementar el nivel de ingreso de los households adherentes a la subcultura,
que al simultdneamente estar disminuyendo la presencia de nifios y adultos
mayores crea households con un mayor ingreso superflous.

La presencia de ingreso superflous vinculado con el crecimiento en el em-
pleo de tiempo completo significa de que para evitar alterar la cultura me-
diante un incremento en el nimero de horas trabajadas por sus miembros (en
el empleo y en actividades de la subcultura), el grupo hegemoénico buscara
balancear esto mediante la especializacién de los adherentes en dos grupos
basados aquellos miembros con un mayor ingreso y con una menor participa-
cién en actividades culturales y en otro basado en aquellos que tienen menor
ingreso pero que tienen mayor participacién en actividades culturales. Estos
grupos compensarian a los miembros individuales visto que la presencia de
ambos grupos en cada household y la interaccion esto da integra a los miem-
bros en ambas actividades (la acumulacion de recursos y la implementacion
de recursos que en su conjunto son la inversién). De esta manera la subcul-
tura evita el clasismo que permea la cultura mayor en contra de la cual es
una alternativa basada en la implementacion de la especializacion (una tactica
de mercado) y los sistemas de agrupamiento humana (un principio cultural).
Esto es intrinseco a toda cultura visto que aun con el clasismo presente en la
cultura de Montreal, Canad4, Norte América, etc. Ha fracasado en alcanzar
los niveles de friccién de que aparean por completo el desarrollo lineal de la
cultura mayor y al grupo hegemonico de que dirige su creacion. Un ejemplo
en la tabla 18 es que la cultura de Montreal al igual de la subcultura del Gay
Village ambas le dan validez a la educacién institucional mientras que otro
ejemplo seria el mercado de trabajo por si mismo: (tabla 21 y tabla 22)

Las tablas 21 y 22 revelan de que procesos similares afectaron el merca-
do de trabajo y que consecuentemente la cultura laboral de las tres unidades
geograficas. La tabla 21 en especial provee evidencia de la desindustraliza-
cién de la poblacién laboral entre 1991 y 2001 al mismo tiempo de que hubo
un movimiento de aquellas actividades del sector terciario medio a favor de
un incremento en la importancia relativa del sector terciario alto. La tabla 22

12 Similarmente la tabla 20, 17, 15, 13, 11, 6, 22, 21, y 4 sugieren de que una decaida econémica ocu-
rri6 entre 1991 y 1996 que termino por reestructurar el mercado de trabajo en maneras que fueron
efectivamente sentidas durante 1996-2001. Esto explicaria el contexto econémico mayor ademas de
la influencia que la entidad de Montreal ha tenido sobre los datos presentados en cada argumento.
Siendo esto cierto, no le resta validez al resto del argumento dado de que las condiciones de merca-
do en la CMA de Montreal son aquellas del Gay Village, las &reas colindantes, y sus vecindarios en
competencia.
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Tabla 21 Importancia relativa del empleo por sector economica’ v emplen
total en todas las industrias 1991-2001

Ui klad Geogratica P rinarks e cnidarks TeERK Terckark Terchark I e
Balo Rl Al Iclnstrag

1991

hlartrzal 0008 0241 0.035 0542 0423 A 626,225

Gay\illage 0004 0123 0.026 0651 0126 5,000

Areas Colindantes 0003 0442 0.033 0850 0118 3,820
1996

hlortreal 0002 021z 0.0 0.800 0194 4,600,825

GayWillage 0008 0.0e0 0062 0E11 0.225 5,140

Areas Colindantes 000z 016 0062 0892 0210 2820
2001

hlartrzal 0.oo7 0083 0420 0283 0330 4314470

GayWillage 0,000 0020 0.027 0802 0250 6,015

Areas Colindantes 0o 0047 0.05z 0.520 0322 4545
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Tabla 22 Impotancia relativa del crecimiento de la impattancia relativa del
emplen por sector econdmico y crecimiento del empleo total en todas las
industrias 1991-2001

19911996
Fri . c dari Terciario Terciario Terciario Todas las
fim arka 2cundari B ajo hledio Alto Industriaz
hdontreal
[ 0019 | -0.097 0058 0078 0.57 1 16400 |
Gay Willage
[ =11 0253 0212 0076 0.727 |
Areas Colind antes
[ 0.003 | -0.124 -0.229 -0.088 0.721 10 ]
1996200
Fii . 5 dari Terciario Terciario Terciario Todas las
fimarta seundart B ajn Il adin Alto Industriaz
hlontreal
[ 0,104 | 05T 0434 0215 0859 04395 |
Gay \illage
[ -1.000 | 0678 063 -0.168 0602 575 |
Areas Colind antes
[ 0.714] -0.580 0477 -0.407 0.534 585 |

muestra que aunque estos procesos afectaron a las tres unidades geogréficas,
las dreas colindantes sufrieron patrones mas similares a los de Montreal que
los del Gay Village. La combinacién de estos resultados sugiere de que aunque
existan similitudes increibles entre la cultura laboral de la subcultura del Gay
Village y la de la cultura general de Montreal (como se argumento), la sub-
cultura del Gay Village es mas capaz de distanciarse de los patrones mayores
afectando al mercado laboral de Montreal de que las &reas colindantes que no
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tienen un grupo hegemonico y consecuentemente una subcultura espacializada
(siguiendo de argumentos anteriores). De esta manera la espacializacion de la
cultura es evidencia de la autonomia que el grupo hegemonico teéricamente
tiene. Sin embargo la tabla 21 dispute esto mediante la mayor similitud entre
los nimeros de las areas colindantes con los del Gay Village a comparacién de
con los de Montreal asi mostrando la influencia de toda accién llevada acabo
por la subcultura del Gay Village para redirigir la influencia de los patrones
mayores del mercado en su propio ambiente. Esto apoyaria un argumento a
favor de una esfera de influencia local del grupo hegemoénico del Gay Village
afuera del Gay Village y por ende reforzando argumentos previos sobre la po-
sible intervencién por una subcultura en dreas cercanas y el establecimiento e
implementacién de una prerrogativa.

Conclusion

El propésito de este ensayo es demostrar como fuerzas de mercado son
efectivamente usadas por un grupo hegemonico resultado de una subcultura
espacializada que sucesivamente crecié mas y mas fuerte mediante la acumu-
lacién e implementacion de recursos. Esta inversion es dirigida por los princi-
pios bésicos de la subcultura en tanto de que sean compatibles con sus mismos
principios culturales y benéficos a la cultura mayor en la cual la subcultura
esta inscrita. Al mismo tiempo se desarrollaron escenarios explicando como
el mercado puede llevar a la muerte de la subcultura, como el mercado se uti-
liza en competencia con otras subculturas, y como adherencia a la subcultura
es reconocida mediante medios que el mercado ha desarrollado. Igualmente
se ha buscado razonar las metas principales y mundanas de una subcultura,
como estas son espacializadas, y como son valoradas por la cultura mayor en
la cual esta inscrita. En esto recaen las estrategias, tacticas, y politicas iden-
tificadas y utilizadas por la subcultura, cada una dictada en un esfuerzo de
supervivencia y como un método para proveer a los adherentes de un mayor
sentido de control y representacién en su comunidad al construir y venir a la
subcultura espacializada. Sin embargo esto s6lo es mitad de la historia ya que
al faltar informacioén cualitativa que pudiera avanzar, detallar, o redefinir el
nivel de control perteneciente a la subcultura limita nuestro entendimiento
de la misma. Igualmente, el uso de una base de datos cuantitativos limita-
dos limita el impacto de nuestros argumentos para determinar mecanismos
culturales y econémicos utilizados por la subcultura. Igualmente existe una
falta de comparacién con algun otro caso detallado de una subcultura similar
en otra ciudad. Dichas limitantes no permiten la creacién de paralelas que
se pudieran de un ejercicio expandido y por ende el ensayo se queda en una
serie de presunciones, construcciones logicas, y teoria manejable. Son estas
limitantes que dejan espacio para un trabajo mas ambicioso que logre explicar
si un énfasis puro de la l6gica del mercado permita construir una teoria para
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explicar la politica econémica del Gay Village y como esta afecta la mitigacion
de los costos de vivienda en su interior.
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